
ملصقات ختم شمعي
مخصصة

ملف المشتريات و
قائمة التحقق قبل طلب عرض السعر

نوع المستند: المنتج:

Zigpac
الهدف:

تشخيص الفئة B2B مشتريات

وتصميم العلامة التجارية



تسلسل تحديد المواصفات

الخطوة 3:
البيانات التشغيلية

الخطوة 1:
التحقق من الفئة

الخطوة 2:
المواصفات الأساسية

حدّد التكوين
المادي:

الحجم، والبنية،
واتجاه الخامة،

والتشطيب.

تأكد من أن الأختام
الشمعية هي الخيار

الأمثل مقارنة
بفئات الملصقات

المجاورة.

ز تنسيق جهّ
التصميم،

وأهداف الكمية
الدقيقة، و

لوجستيات التعبئة.

الخلاصة الرئيسية: يؤدي تجاوز التسلسل إلى عروض أسعار غير دقيقة. أكمل المراحل الثلاث قبل بدء طلب عرض السعر.

الفئات. والتشطيب. لوجستيات التعبئة.



تحقق من ملاءمة الفئة

تشخيص الفئة: الأختام الشمعية مقابل الخيارات المجاورة

ملصقات لفائف
مخصصة

ملصقات مقصوصة بالقالب
مخصصة

ملصقات ختم شمعي
مخصصة

ملصقات نقل
مخصصة

اتجه إلى خيار آخر إذا تحولت الأولوية
إلى التطبيق الآلي

بكميات كبيرة أو التقشير

اتجه إلى خيار آخر إذا كان التصميم
يتطلب عناصر منفصلة

)شارات( تُطبّق دون
خلفية ظاهرة.

تكون الأنسب عندما يتطلب
ا مظهر المشروع تحديدً

ا ا وملموسً ختم شمعي كلاسيكيً
وطريقة تطبيقه.

اتجه إلى خيار آخر إذا كانت الأولوية
للأشكال المخصصة أو ركائز

خامات محددة أو
توزيع القطع

بشكل فردي.
اليدوي السريع.



تكوين المواصفات المادية

الحجم والبنية تشطيب السطح

حدّد الأبعاد الدقيقة
والعمق البنيوي.

حدّد الملمس النهائي
والتشطيب العاكس.

·بيئة الاستخدام
أين ستتم رؤية المنتج أو

تداوله؟ يحدد الاستخدام الفعلي
متطلبات متانة الخامة.

اتجاه الخامة

اختر تركيبة الخامة
الأساسية المناسبة

لبيئة التداول المقصودة.



المتطلبات التشغيلية واللوجستية

المخرجات: الحجم والتعبئة
حدّد الكمية المستهدفة بدقة. اذكر أي

احتياجات تعبئة خاصة )مثل الدفعات المحددة والطبقات
الواقية( التي تؤثر مباشرة في تكاليف الإنتاج.

المدخلات: التصميم
جاهزية ملف التصميم. قدّم تنسيقات جاهزة

للإنتاج أو مراجع بصرية دقيقة مطلوبة
لرسم البنية.



معادلة عرض السعر
ومخاطر الإنتاج

]عرض
]التكوين المادي[ ]البيانات التشغيلية[ سعر تصنيع

دقيق[

قاعدة مشتريات حاسمة: لا تفترض مقاييس ثابتة قبل المراجعة النهائية
للمواصفات. البنود التالية هي نتائج لمواصفاتك وليست

ضمانات عامة:

الحد الأدنى لكمية الطلب )MOQ(مهل الإنتاج

الشهاداتشروط الشحن وتكاليفه



قائمة التحقق قبل طلب عرض السعر

استراتيجي وماديلوجستي وتجاري

تم تأكيد الاستخدام الأساسي وبيئة
التداول.

تم إعداد ملف تصميم جاهز للإنتاج أو
مرجع.

تم التحقق من فئة الختم الشمعي مقارنة
بالخيارات المجاورة )مقصوص بالقالب، لفائف، نقل(

تم تحديد الكمية المستهدفة.

تم تحديد احتياجات التعبئة والتقسيم إلى دفعات
الخاصة.

تم رسم أبعاد الحجم والبنية
الدقيقة.

تم اختيار اتجاه الخامة وتشطيب
السطح.

تم الإقرار بأن MOQ ومهل
الإنتاج تنتظر مراجعة المواصفات.

أرسل بيانات الملف المجمعة إلى Zigpac لتسريع إصدار عرض السعر.


